
 

 

RAD sales 

 راد فروشنرم افزار 

 

با توجه به پیشرفت صنعتی و ایجاد محیط رقابتی بین بنگاه های اقتصادی برای فروش محصولات و خدمات ، استفاده از ابزار مناسب برای 

 پاسخدهی به نیازهای اولیه و اساسی هر سازمان امری مهم می باشد . 

در فرآیند فروش متغیرهای زیادی مانند کالا، مشتری، شرایط پرداخت، پراکندگی فروش تنها به ثبت یک فاکتور منتهی نمی شود و 

ا ب رادفروش  نرم افزارجغرافیایی و... تاثیرگذار هستند که تبادل اطلاعات این عوامل با سایر واحدها اهمیت زیادی دارد، به همین دلیل 

تواند درثبت سفارشات مشتریان، طی روال های از پیش تعریف شده برای میاستفاده از امکانات خود و ارتباط با سایر سیستم های راد 

های انجام شده با مشتریان و دریافت اطلاعات تحلیلی از فروش سفارش، کنترل دقیق موجودی کالاهای قابل فروش، کنترل دقیق تراکنش

 .، را انجام دهدهای صورت گرفته

 

 تعاریف :

 تعریف مشخصات کالا و خدمات 

 تعریف کالا و خدمات به همراه زیر شاخه ها با اطلاعات کامل و جزئیات آن و گروه بندی آنها به صورت درختواره 

 گروه بندی کالاها از دید حسابداری انبار و انبار 

 تعریف واحدهای کالا و خدمات  برای هرکدام 

  و مشتریان خریداران مربوط بهتعریف اطلاعات  

  تا سطحی نامحدودخریداران و مشتریان  مربوط بهگروه بندی اطلاعات 

  تعریف بارکد برای کالا ها 

 با استفاده از نرم افزار گزارش ساز انبار حوالههای تعریف انواع فرم 

  هر کالا و خدماتبرای  فروشتعریف قیمت 

 تعریف انواع باربری ها 

 ترین سطوح برنامهمتعدد با تعیین سطح دسترسی هر کاربر در جزیی تعریف کاربرهای 

 راکز فروش مختلف و نامحدود تعریف م 

 تعریف مناطق مختلف جغرافیایی 

 تعریف پورسانت هر فروشنده 

 

 



 

 

 

 

 

 عملیات :

  بصورت اتوماتیک حوالهبر مبنای  فروشامکان صدور فاکتور 

  روی هر گروه  آیتم فروشامکان تغییر قیمت کلی 

  انبار ارسال شده ازامکان کنترل کالاهای 

  به نمایش در آوردن صادر کننده و ویرایش کننده برگه همراه با تاریخ ویرایش و تاریخ ساخت برگهامکان 

  معرفی پروژه ها و ثبت فاکتور در ارتباط با پروژه جهت تهیه سود و زیان دقیق هر پروژهامکان  

  با توجه به دسترسی ها فروشو فاکتور  حوالهامکان حذف ، ویرایش و برگشت از 

 امکان انبارگردانی در دوره های مختلف از هر انبار و کالا با اتصال به سیستم انبار 

 امکان اعلام موجودی کالا در هر لحظه با اتصال به سیستم انبار 

 امکان انتقال اطلاعات به اکسل 

  دوره زمانی ، کاربر و ...بر اساس طرف حساب فروشامکان ارائه نمودار گرافیکی ، 

 امکان صدور برگه های برگشتی 

  کالا و خدمات و یا سابقه فروش هر مشتریهر  فروشامکان مشاهده سابقه 

 امکان ثبت یادآوری زمان تسویه و پیگیری برای هر فاکتور 

 امکان محاسبه و نمایش مانده حساب مشتری 

  فروشامکان مشاهده آخرین قیمت 

  مبلغی و کسورات امکان تعیین اضافات 

 نمایش سود/زیان هر فاکتور بصورت جداگانه 

 امکان نهایی کردن فاکتور و جلوگیری از حذف و اصلاح فاکتور های کنترل شده توسط کاربران 

 امکان معرفی کامل اضافات و کسور در فاکتور بصورت پارامتریک با توجه به نیاز شرکت 

  اتوماسیون اداری یا مرجوعی به کارتابل کاربر مورد نظر در سیستم فروشارسال فاکتور 

 امکان صدور فاکتور برای خدمات 

 امکان ارائه گردش کالای تامین کننده 

  با فرمت سازمان فروشامکان تهیه قرارداد 

  در هنگام صدور فاکتور مشتریانامکان تعیین نحوه پرداخت 

  در سه مرحله فروشامکان تایید عملیات 

 به  امکان ارسال اطلاعاتexcel 



 

 

 

 

 

 مکان طراحی برگه های مورد نیاز توسط کاربران با استفاده از سیستم گزارش سازا 

  حوالهپس از تأیید برگه  فروشامکان صدور اتوماتیک برگه های 

 ارتباط مستقیم با سیستم انبارداری جهت اطلاع از وضعیت موجودی کالا 

  گزارش از وضعیت تسویه هر طرف حساب و مانده حساب آنارتباط مستقیم با خزانه داری و 

 امکان اتصال به سیستم حسابداری جهت صدور اسناد مالی بصورت اتوماتیک 

 جستجوی سریع کالاها هنگام ورود سطرهای فاکتور بر اساس بخشی از کد، نام، بارکد،شماره فنی 

  به نرم افزار  فروشامکان پیوست اسناد 

 

 گزارشها :

  مام فعالیت ها و پیگیری های روزانه انجام شده توسط کارشناساناز ت فروشگزارش روزانه 

 بر روی هر کالا یا طرف حساب گزارش از کارکرد کاربران فروش 

  به یک یا چند طرف حساب فروش رفتهگزارش از آیتم های 

 گزارش از یک کالا در انبارهای مختلف با اتصال به سیستم انبار 

 ک های دریافتی و یا وصول شده یک طرف حساب با اتصال به سیستم خزانه داریگزارش از چ 

 ثبت اطلاعات حمل کالا 

  و نظارت بر اقلام باقی مانده فروشارزیابی وضعیت قراردادها و سفارشات گزارش از 

  یک کالا به تفیکیک شخص فروشتهیه گزارش از میزان 

  فروشگزارش گیری از فاکتور برگشت از 

  انبار نشده اند حوالهکه  فروشهاییقابلیت گزارش گیری از فاکتور 

  فروشانبارهای فاقد فاکتور  حوالهگزارش گیری از 

 امکان تهیه گزارشی حرفه ای از برگه های عطف و نیز برگه های ناقص آن 

  قراردادهای صادرهگزارش گیری از قراردادها و به نمایش در آوردن قراردهای صادر شده و نیز مشاهده مانده 

 گزارشات خرید هر مشتری در مقایسه با یکدیگر و سال های گذشته 

 گزارش فروش هر محصول 

 گزارش فروش هر شهر ، استان ، ناحیه 

 گزارش فروش هر دسته و گروه مشتری 

 جستجو و فیلترینگ بر اساس تمام فیلدها 


